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REPORT LIVINLUCE, ENERMOTIVE E BUILD UP

CITOFONI 
E VIDEOCITOFONI 
FUNZIONALI 
Il design curato e la particola-
re praticità delle funzioni sono 
gli elementi più importanti che 
caratterizzano la serie 1300 di 
Elvox. Si tratta di un’innovativa 
gamma di videocitofoni e citofoni, 
in versione da esterno con parete 
a basso profilo, con tastiera sup-
plementare che facilita l’utilizzo 

delle varie operazioni collegate 
con i sistemi analogici e digitali 
messi a punto dai responsabili 
della divisione ricerca e svilup-
po dell’azienda. Su richiesta, è 
possibile agganciare al citofono 
e al videocitofono un modulo ta-
stiera addizionale di 8 pulsanti, 
per consentire l’attivazione di 
funzioni supplementari.
>>>   Codice prodotto 0407043

FUNZIONALI PARTITORI 
E DERIVATORI
Fracarro opera nel campo della 
ricezione e distribuzione dei 
segnali audio video dati e della 
sicurezza attiva. Tra le tante 
soluzioni presentate ha riscosso 
considerevole interesse l’inno-
vativa serie CAD S a completa-

mento dell’apprezzata gamma 
aziendale di partitori e derivatori. 
Assicurando un’ottimale scher-
matura (classe A) e un adatta-
mento d’impedenza perfetto i 
partitori e derivatori della gam-
ma CAD S sono il risultato di un 
accurato e capillare progetto di 
sviluppo e sono gli unici a banda 
larga a morsetto a consentire la 
connessione monacavo.
>>>   Codice prodotto 0407044

CABLAGGIO 
STRUTTURATO 
E VIDEOSORVEGLIANZA
DIGITALE
Luceat ha presentato LiteNet, 
il risultato della combinazione 
di un protocollo di rete 100% 
compatibile con Ethernet e di 

un nuovo mezzo di trasmissione, 
cioè la fibra plastica. LiteNet si 
presenta come un insieme di no-
di di rete collegati tra loro da un 

cavo proprio 
in fibra plastica. Questa 
proposta Luceat consente 
la realizzazione di reti 
Ethernet ridondanti, ag-
giungendovi capacità di 
trasmissione real-time, 
utilizzo plug’n’play e be-
neficiando dei vantaggi 
della fibra plastica. 
Importante è che se una 
qualsiasi tratta della rete 
dovesse disconnettersi, 
la tecnologia LiteNet si 

configura dinamicamente e sta-
bilisce percorsi alternativi per 
ripristinare la connessione tra 
tutti i nodi.
>>>   Codice prodotto 0407045

PLACCHE, INTERRUTTORI 
E ACCESSORI
Master ha presentato alcuni ag-
giornamenti dell’ampio e comple-
to sistema Modo Mix. Un sistema 
che presenta flessibilità e colori 
innovativi per installazioni in am-
bito residenziale, e componenti 
accessoristiche di alto livello 

per le installazioni nel terzia-
rio. Linee dal design originale e 
un’ampia gamma cromatica per 
le placche, oltre ad altre soluzioni 
come i pulsanti, gli interruttori, 
i deviatori, gli invertitori, i dim-
mer, i commutatori, i frontalini, 
i tasti, le prese, i connettori e 
molte altre ancora.
>>>   Codice prodotto 0407046

QUADRI 
DI DISTRIBUZIONE
Boardsystems è la nuova serie di 
quadri Elettrocanali per interno 
ed esterno, interamente realiz-
zata in Abs termoresistente. La 
scelta comprende i quadri senza 
apparecchiature ciechi con strut-
tura alveolare, i preforati per 

PROPOSTE E PARERI

URMET/TANTE NOVITÀ, 

NON SOLO DI PRODOTTO

Il gruppo di Torino, che celebra il proprio 70° compleanno, festeggia 
con una nuova società, Simon Urmet, nata dalla joint-venture tra 
Urmet e Simon, azienda leader in Spagna. Grazie a questa opera-
zione, il Gruppo Urmet entrerà nel mercato delle linee civili.
“Simon è un’azienda che vanta un’esperienza di oltre 90 anni, 
con presenze in Europa e in molti altri Paesi del mondo” - spiega 
Riccardo Nadalin, marketing manager communication & domotic 
solutions di Urmet. 
“Urmet metterà a disposizione la propria conoscenza del mercato 
italiano, mentre Simon la propria grande esperienza, il proprio 
know-how produttivo e progettuale”.

A proposito della manifestazione milanese, Urmet si è detta 
soddisfatta dell’area fieristica di Rho-Pero, molto più funzionale 
rispetto al vecchio quartiere espositivo. 
Qualche perplessità desta lo spostamento di periodo, da maggio 
a febbraio, e il nuovo nome della manifestazione. 

FINDER/UN MERCATO POSITIVO 

Un mercato in ripresa, che già a partire dalla fine del 2005 aveva 
iniziato a dare segnali incoraggianti. È questo il parere di Carlo 
Palmieri, sales e marketing director di Finder.
“Per noi, che lavoriamo per oltre il 50 per cento con l’estero, la 
ripresa è più evidente rispetto a quella del mercato interno. I 
dati di gennaio sembrano confermare questo trend; quindi cre-
do di poter dire che anche per il 2007 dovremmo avere risultati 
interessanti”. 

Per quanto riguarda la manifestazione milanese, Palmieri sot-
tolinea come “i costi siano raddoppiati, e come lo sdoppiamento 
della manifestazione ci abbia costretti a dover scegliere. Abbia-
mo privilegiato il civile, perché è un settore nel quale crediamo 
molto e per il quale stiamo investendo in maniera consistente. 
Tuttavia, vedere alcuni nostri concorrenti del settore industriale 
qui presenti nell’altra area non ci fa molto piacere. 
Devo sottolineare anche che, se consideriamo i ritorni che la fiera 
ci dà, posso tranquillamente dire che si tratta soprattutto di un 
investimento di immagine”. 
Finder, tra le novità proposte a Milano, ha presentato il luce scala 
per il civile e un rinnovamento della gamma di temporizzatori, 
per quanto riguarda il comparto industriale.

■ Le novità viste in fiera

⇒  Segue a pagina 64

058-071_report   62058-071_report   62 13-03-2007   9:22:2913-03-2007   9:22:29


